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STRATEGIN SKA GE FRAMGANG

Strategiska vagval ska leda till framgang. Framgang ser olika ut for olika marknadssatsningar, men ar alltid kopplad
till insatsens syfte och mal, och innebar alltid ett positivt bidrag till foretagets affar.

Strategy Awards definierar de strategiska byggstenar som ar avgorande for att lyckas. De reflekterar dagligt
kommunikationsarbete, fran malsattning till framgang, och varje byggsten beskrivs pa ett konkret, enkelt och tydligt
satt. Samtidigt ligger de till grund for hur de tavlande kan strukturera och beskriva sitt tavlingsbidrag, liksom hur
juryn kan bedoma bidragen.

Senare tids forskning inom beteendeekonomi, konsumentbeteende och marknadsféring ger god vagledning till hur
byggstenarna kan bestimmas, anviandas och foljas upp. Aven Les Binets och Peter Fields studier ger vardefull input.
Det vill sdga, samma studier som uppenbarat att manga traditionella parametrar for uppfoéljning, som kannedom,
budskapsforstaelse eller varumarkets image, ar opalitliga indikatorer pa framgang.




FRAMGANG

Beteende

»»»»» | VAVAY

Attityder

LOSNING PAVERKAN

Strategiska vagval
Kanslor, stamningslagen

YAVAY. -

Kreativitet

Overgripande mal/syfte
och matbara delmal




Att formulera vad man ska uppna ar ett avgérande vagval i alla framgangsrika

marknadssatsningar. Malen delas in i syfte och matbara delmal.

Syftet ar den utmaning man ska mota, det man siktar pa och har for avsikt att
uppna langre fram. Det behover inte vara matbart.

Matbara delmal ar stegen pa vagen mot syftet och ska, for att fungera, vara
konkreta, realistiska, tidsbestamda och kvantifierbara.
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LOSNING

| ett vaxelvis samspel mellan strategiska vagval och kreativitet skapas en [6sning.

De strategiska vagvalen lagger grunden for framgang och kan géalla angreppssatt, amne,
budskap malgrupp, kanaler med mera. Kreativiteten bidrar med unikitet, nya perspektiv,
fantasi och magin i att gestalta det bekanta pa nya satt.

Losningen kan bli allt inom den vidaste tolkningen av begreppen reklam och
marknadsforing, fran design och produktutveckling, via traditionell TV- och printreklam till
content, event, PR och interna utbildningsprogram.

Medievalet, och exponeringen det leder till, ar ocksa en l6sning.
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FRAMGANG

LOSNING PAVERKAN

PAVERKAN

Losningens uppgift ar att paverka manniskor i det 6gonblick som de moter den.

De kanslor, stamningslagen och tillstand som da uppstar gor det maijligt att fatta mycket
snabba beslut — som samtidigt ar gynnsamma for individen sjalv.

Det oreflekterade tankandet “tillhandahaller det intryck som omvandlas till 6vertygelser
och ar kallan till de impulser som ofta blir till dina val och handlingar.” Det ar skal till att

paverkan sallan bygger pa rationella och logiska argument.

Citatet dr hdmtat ur Ténka, snabbt och IGngsamt av Daniel Kahneman
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FRAMGANG

Positiv attityd hos malgruppen férvintas omsattas till dnskat beteende. Aven det omvinda
galler, det vill saga att beteende som ger en positiv upplevelse leder till eller forstarker en
positiv attityd. Beteende och attityder ar darfor ovillkorligt sammanlankade och ar lika
viktiga for framgang.

Framgangen ar alltid kopplad till arbetets syfte och mal.

Det finns sju oavvisliga framgangsindikatorer enligt den forskning och praktik som for
narvarande erkanns.
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SJU FRAMGANGSINDIKATORER

0 RELEVANTA ASSOCIATIONER
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[5) BEALUGSILA
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[7) WARVISHNDEL

Bevisar att varumarket eller organisationen ar val positionerat; uppfattas som
bast pa nagot betydelsefullt. Sharp, Evidence m fl.

Bevisar att fler attraheras till varumarket. Starkaste “drivern”. Cialdini.

Bevisar att foretaget far mer betalt an konkurrenterna. Binet&Field.

Bevisar att manniskor lockas att prova tjansten eller produkten. Binet&Field

Bevisar att foretaget har kraft att vaxa. Binet&Field.

Bevisar att produkten eller foretaget valjs om och om igen. Binet&Field .

Bevisar att foretaget eller produkten kontinuerligt valjs
framfor konkurrenterna. Binet&Field.
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